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Net Work Marketing - MLM

1 Multi betyder meral/flera an en.

[ Level betyder generation.

[1 Marketing betyder forflyttning av
produkter fran tillverkare till
konsument.

[ Net Work Marketing/MLM syftar pa
den ersattning, som betalas till den
eller de personer som forflyttar
produkter.



Lar dig skillnaden mellan...
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9]
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Butiksforsaljning
Direktforsaljning
Postorder
Internethandel

Multilevel Marketing eller

Natverksmarknadsforing

Il vm



Natverkaren ar en entreprenor.

%1 Néitverkaren ar en egen foretagare med eget ansvar.

1 Natverkaren ansvarar for egen budget, administration
och ovrig drift av det egna foretaget - hobbyverksamhet

eller naringsverksamhet.
=

[21 Natverkaren ar verkstallande direktor i sitt foretag.

[l Natverkaren far oftast kostnadsfritt hjalp och stod av

leverantoren, sponsorn, uplines och downlines.

7] Natverkaren ansvarar for sina egna skatter

och avgifter.



Produkter maste byta agare

2] Produkter maste byta dgare fér att niatverkaren skall fa betalt.

[Z] MLM innebar att distributorer delar med sig av produktens
kvalitet, funktion och nytta till vanner, grannar, slaktingar

med flera.

7] Personliga kop av produkter ar en naturlig del i att

bygga en egen organisation.

%] Varje ny distributor koper produkter till grossistpris

direkt fran leverantoren.

7] Alla involverade bidrar med en liten kopinsats
i stallet for att lamna hela forsaljningen till en saljare.




Arbeta med de som vill!

Tre steg till kvalificering!

1. Vill du &ndra pa din vardag och adga din tid och ditt liv?

2. Las de forsta fyra avsnitten i 7’45 sekunders presentationen,

som kommer att forandra ditt liv”.

3. Ar detta nagot for dig, kan du fa all den information du

behover av mig.

7] Du lar dig om produkter och marknadsplanen efter hand.
] Du behéver bara kunna en liten del for att komma igang.

[21 Du har alltid tillgang till hjalp fran din sponsor och dina uplines.

Ar du redo att starta nu? Da visar vi dig vagen!



Dags att ta ett beslut!?!?

Natverksmarknadsforing intresserar mig!

MXI Corp. intresserar mig!

Xocai Produkterna intresserar mig! O 12

Jag gar vidare och lar mig mera om:
Natverksmarknadsforing.

Hur jag startar upp min XOCAI verksambhet.
Hur jag skall bli framgangsrik.

oflofollc

Vart rad nar du sett hela presentationen:

Studera bildspelet om och om igen.

Diskutera innehallet med din sponsor.

Presentera presentationen for andra via din dator, via

overhead eller via papperskopior.

Nu ar du pa vag mot en enormt spannande framtid!



Viktigt pa din resa till framgang

Fem saker, som du bor gora, nar du startar din resa till
framgang.

%1 1. Starta omedelbart och bestim verksamhetsform.

2 2. Anvind sjalv alla produkter kontinuerligt.

[l 3. Dela med dig av din berittelse och av dina

erfarenheter fran anvandningen av produkterna.

I3 4. Skriv in nagon i din organisation, som

i sin tur skriver in nagon osv.

4] 5. Se till att dom du skriver in, far betalt

for sin arbetsinsats snarast mojligt.




Nyckeln till succe.

Arbeta smart, inte hart. 1%
Arbeta bara med de, som vill. 12
Var inte pastridig och patrangande. [}
Gor din MLM verksamhet enkel. [&]
Lar dig korta presentationer dvs visa att denna
business tar minimal tid i ansprak. &
Akta dig for att salja. Da tror den du talar med att han/hon ocksa

maste salja. Vi rekommenderar produkt kop till lagsta pris.

Lyssna och svara pa de fragor, som den du talar med

vill ha svar pa. Bygg upp ett fortroende. &

Borja med livskvalitet och kom in pa produkten efter hand.



Bygg din egen affarsverksamhet.

Sponsra in nya distributorer.

Bygg en fungerande organisation.

Anvand dig av ett val definierat system, som du

inte avviker fran.
Du tjanar inte pengar pa att salja volymer.

Du tjanar pengar pa att bygga en solid organisation,

i vilken flera koper lite.

Om manga koper lite varje manad blir vinsten storre,

an om du forsoker salja mycket pa egen hand.



De forsta 2 - 6 veckorna

De forsta 2 - 6 veckorna bor betraktas som
en utbildningsperiod.

Manaden darefter blir startmanad.

Jamfor med byggandet av ett hoghus. Det tar tid innan grunden
ar klar. Sedan hojer sig huset en vaning i veckan.

Bygg din organisation pa en djup och fast grund sa kommer du
att kora pa en hog vaxel resten av livet.

Lamna inte bygget halvfardigt. Nagon annan far da med all
sakerhet skorda frukterna av ditt initiala arbete. Hang kvar tills
huset byggts fardigt, flytta in och njut av det du presterat.



Borja med dem du kanner

[3] Natverksforsaljning bygger pa goda relationer och fortroende
mellan manniskor. De flesta kommer in i MLM via sina vanner.

[l Dom du kénner har fértroende for dig.

[7] Borja med dom, som har storst fortroende for dig och for

it

det du star for och representerar.

[7] Du kanner sakert 5, som kanner 5, som kanner 5 osv.

4] Tillsammans med dom du kidnner och dom dina vanner
kanner, kan du bygga relationer livet ut.

[Z] Din namnlista kommer aldrig att sina och din organisation
kommer att vaxa dag for dag.

[7] Lar dig att oppna varje konversation ratt.

[7] Invanta ratt tillfalle for affars- och produktpresentation.

Var inte alltfor serios - ha kul!



Beratta din historia

Dela med dig av dina erfarenheter avseende:

[2] a) Produktens kvalitet och unika ursprung.

12 b) Leverantorens soliditet och stabilitet.

71 c) Inkomstmojligheter och andra ekonomiska formaner.

Det handlar inte om forsaljning - det handlar om att
rekommendera kop direkt fran leverantoéren.

Beratta varfor du arbetar med denna produkt och med
denna leverantor.

Lar andra beratta sin historia och gora, som du gor.



Lar andra att bli framgangsrika

[Z Det du gor, gor dina downlines.

[7] Det handlar om att sponsra, utbilda och trana

dina distributorer.

Arbeta med max 5 nya at gangen.

Arbeta pa djupet.

Nar de, du sponsrat, genererat 3 led under sig har

dupliceringen kommit igang.

[2] Kontinuerlig uppfoljning ar en nédvandighet.

Du kommer inte att lyckas, om du inte lar ut till andra, hur

de skall lyckas!



Sponsra 5 som sponsrar 5 som ...

Sponsra 5 personer, som vill arbeta seriost.
Borja jobba nedat i organisationen, nar du har
sponsrat dina 5 personer.

52CHi=R025
25 x5 =125
125 x 5 = 625

Om du inte arbetar seriost med dem du sponsrar,
kommer de att ge upp. Lar och visa andra hur du
gor. Lar ut vad det innebar att vara sponsor och
att sponsra. Forega med gott exempel.



Fraga efter tredje part

Fraga inte Lisa direkt om hon vill tjana lite extra.
Sag i stallet: ”’Kanner du nagon, som ar intresserad av en

unik affarsmojlighet och som vill tjana lite extra?”

Far du ett nej kan du saga: ”Ring mig om du skulle

stota pa nagon!”

Dela ut ditt kort eller en broschyr.

Fraga om du kan ringa tillbaka om nagon vecka eller manad.

Ring pa utsatt tid — stall fragor — beratta bitvis din historia.

Skicka ivag de fartyg du traffar pa for att se om de kommer
tillbaka lastade med guild och silver.

Om de inte kommer tillbaka - so what?



Tre viktiga ord pa vagen

Exponera — visa och forklara pa ett
enkelt och lattfattligt satt.

Involvera — tag med dina distributérer pa din

resa till gemensam framgang.

Uppgradera — nar dina distributérer férstar och
kanner att de involverats, kommer de att
fundera pa hur langt de kan na och de

kommer pa ett naturligt satt att uppgraderas

i rang med siktet installt pa - att na toppen.



Ett skepp kommer lastat

)

Vilka skepp valjer du att arbeta med?

> Dubbla skrov lastade med guld? s 102
PR D,
> Dubbla skrov lastade med silver? S EPY |
3 .4 :‘.' A. ,g;
> Enkla skrov lastade med skrot? * P00

Enkla skrov utan last?

)

Valj dina guld- och silverskepp med omsorg, lotsa dem i hamn
med gedigen sponsring och gott foredome. Sok, utveckla,
utbilda och trana ledare.

Undvik de tomma skeppen och de som lastats med skrot,

negativa energier ar nedslaende.



Guld- och silverskepp ser ut sa har

1. De ar ivriga att lara.
2. De begar din hjalp.
3. De ar entusiastiska.

4. De ir nyfikna pa 9. De skriver omedelbart sin
affarsméjligheten. namnlista (30-100 namn).

5. De har klara mal. 10. De gillar att umgas med dig.

6. De ar opinionsbildare. 11. De har humor och tar livet

7. De alskar utmaningar. med en klackspark.

8. De ar oradda. 12. De ar ostoppbara.

13. De gar pa alla presentationer.
14. De tar egna initiativ.
15. De alskar att hjalpa andra

till framgang.




Tre-part samtal e i%.
_ ’ \ % > '@ é
Anvand dig ofta av tre-partsamtal. e S

Ta med din sponsor pa de forsta presentationerna och lar

dig genom att lyssna pa sponsorns presentation.

Ring upp din sponsor, nar du har en ny potentiell
distributor pa traden och lat sponsorn gora presentationen.
Var alitid med i samtalet sjalv.

Du ar den som lamnar ett mote eller en presentation

sist av alla.

Lamna inga fragor obesvarade.

Lar dig att ofta ringa din sponsor - Lar ut ”Du ringer mig”!



Misslyckandesyndrom v A
%5
21 Att agera siljare och inte "natverkare”.
%1 Att arbeta hart med de, som producerar lite eller 0.
Att Agna sig at att skriva in och skriva in och skriva in och
glomma dem du initialt skrivit in.

Vad blev det av dem, du forst skrev in? Varfor forsvann de?
%1 Att inte hjalpa sina forsta 5 forsta att skriva in 5 nya,

utan sjalv fortsatta skriva in flera nya.






Enkla men goda rad

Lat dina distributorer forsta, att du vill

hjalpa dem och inte kontrollera dem.

Ring aldrig upp en distributoér och fraga efter

hur mycket han/hon salt den senaste veckan.

Natverksmarknadsforing handlar om att dela med sig till

sina vanner, sponsra nya ledare och bygga en organisation.

Hjalp ditt folk att lyckas med de, som de sjalva involverar.

Agera ledare och inte chef.

Zig Zigler: ”Du kan fa vad som helst, genom att hjalpa

tilirackligt manga andra att fa det, som de vill ha”.







